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QUI SONT LES PARTENAIRES ?

Le Consulat Général de France a Munich, Griinderland Bayern et Bpifrance lancent ensemble le 1*" Accélérateur franco-bavarois
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INTRODUCTION

un Accélérateur Franco-Bavarois ?

LaFranceestle:

« 2éme client de I'Allemagne et 6™ fournisseur, contribuanta 7,5 % des
exportations allemandes et 5,1 % des importations allemandes.

- 6eme investisseur en Allemagne, avec des investissements totalisant 63,5
milliards d'euros.

3 000 entreprises francaises sont contrdlées par des investisseurs allemands en
2022, ce quireprésente 325 000 emplois.

L'Allemagne est le :

* 1ler client fournisseur de la France, représentant 13,7 % des exportations
francaises et 12,6 % des importations frangaises.

- 3éme investisseur en France, avec des investissements totalisant 100,8 milliards
d'euros.

5 700 filiales francaises sont établies en Allemagne en 2021, représentant 400 000
emplois.

Le Consulat Général de France a Munich, Griinderland
Bayern et Bpifrance lancent la 1lére promotion de
I'Accélérateur Franco-Bavaraois.

L'objectif de cet Accélérateur est de rassembler 10
entreprises francaises et 10 entreprises allemandes dans
une méme promotion pour promouvoir le développement
commercial entre la France et la Baviére et renforcer la
coopération industrielle et entrepreneuriale au sein de Ia
promotion.

Au programme : 12 mois daccompagnement incluant
formation, immersion et mise en réseau pour développer
votre business.
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LES OBJECTIFS DE L'ACCELERATEUR FRANCO-BAVAROIS

Favoriser I'implantation commerciale et industrielle en Allemagne

Analyser le marché local pour repérer les besoins spécifiques des industries en Baviéere

Participer a des événements de mise en relation avec des acteurs clés du secteur, tels que des investisseurs, des clients
potentiels et des partenaires industriels

Participer a des ateliers et des séminaires sur les spécificités du marché franco-bavarois pour mieux préparer les startups a leur
implantation

Renforcer les coopérations industrielles, technologiques et entrepreneuriale entre les entreprises bavaroises

Favoriser les collaborations entre startups frangaises et bavaroises pour développer des projets communs
Faciliter des échanges pour permettre aux entreprises de partager leurs expertises et leurs meilleures pratiques.
Participer a des ateliers d'innovation collaborative entre les entreprises de France et de Baviere

- ¢
Plonger dans un programme a forte dimension multiculturelle franco-allemande

Proposer des sessions de formation sur les différences culturelles et les pratiques commerciales en Baviere

Organiser des visites d'entreprises dans les deux régions pour observer des modeles de réussite et des pratiques exemplaires
Offrir des programmes dimmersion dans des environnements de travail multiculturels pour favoriser l'adaptabilité et la
compreéhension interculturelle

Aider les dirigeants a identifier et a développer les compétences nécessaires pour évoluer dans un contexte international

bpifrance



LANCEMENT DE LA PROMOTION
LE PROGRAMME LE 29 AVRIL 2025

a@m

FORMATION INMERSION MISE EN RESEAU

4 journées de séminaires 2 visites de sites industriels 1 || =S Jusqu'a 8 rendez-vous business

. sur un axe thématique ise, ré i i
2 jours en France |j I q par entreprise repartls'surZSessmns en
o ) ) ) Exemples : industrie 4.0, usine verte et RSE, succés a l'export... présentiel
e Stratégie de développement international +
+
* Rétention des talents, RH et RSE 4 ions d' ion et d h he
. .. sessions d immersion et d approche marcne : (1
2 jours en Baviére Il o pp o 1Connexion Day Il I
. par groupe dédié aux spécificités de . )
. P’erfo.rmance commerciale et I'environnement commercial en Baviére et 4 la Forum ,orgamse reunlgsant les acteurs clés
opérationnelle dans un contexte gestion interculturelle. Exemple de sujets : du développement a l'export : avocats,
international .

Langue et culture allemande dans les entreprises
L'innovation comme état d'esprit pour la

consultants, agences de développement
croissance (ou de la start-up a la scale-up)

Présentation générale du contexte économique allemand

N : s Le connexion day se déroulera pendant les rendez-vous
Leroble des Etats fédéraux allemands : agences de € e y se déroulera pendant les rende

développement régional, poles de compétitivité business organisés par Baystartup en Baviere
+ + Acquisition de clients en Allemagne (quelles méthodes puis-
. e el s s , je utiliser pour acquérir les "bons” clients ?)
Un acces privilégié a la plateforme d'e- ) ) ) N
. . . e x * Recrutementd’employés et contrats de travail en Baviére
learning Bpifrance Université

Tarification et négociations en Allemagne


https://moncompte.bpifrance.fr/redirect?goto=https%3A%2F%2Fmoncompte.bpifrance.fr%3A443%2Fam%2Foauth2%2Frealms%2Froot%2Frealms%2Fmcb%2Fauthorize%3Fresponse_type%3Dcode%26client_id%3Dpal-universite%26redirect_uri%3Dhttps%3A%2F%2Funiversite.bpifrance.fr%2FSigninOauth%2Flogin%26scope%3Dopenid%2520profile%2520email%26acr%3Dloginmfa%26acr_sig%3DwQXQgiUHzRQVqhFMIo8uIezDWC6M6PNj450m7A_xqpc&realm=/mcb&service=LoginMFA
https://moncompte.bpifrance.fr/redirect?goto=https%3A%2F%2Fmoncompte.bpifrance.fr%3A443%2Fam%2Foauth2%2Frealms%2Froot%2Frealms%2Fmcb%2Fauthorize%3Fresponse_type%3Dcode%26client_id%3Dpal-universite%26redirect_uri%3Dhttps%3A%2F%2Funiversite.bpifrance.fr%2FSigninOauth%2Flogin%26scope%3Dopenid%2520profile%2520email%26acr%3Dloginmfa%26acr_sig%3DwQXQgiUHzRQVqhFMIo8uIezDWC6M6PNj450m7A_xqpc&realm=/mcb&service=LoginMFA

LE CALENDRIER

4 & 5 NOVEMBRE )
Séminaire n°3 il
: 20&30AVRIL B B Rétention des talentsfiet RSE i Visite de site industriel n°1
EVENEMENT DE LANCEMENT i dgied’ : .
: ¢ : sm?rgc‘:ll?g ::’; stratégie d'approche 2éme RDV Business pour les
i Stratégie de developpement i Tlére session de RDV Business ¢ d’approfondissement
international pourle.s allem.ant.lsf auxquels les Connexion Day pour les complémentaire enligne
francais sont invités

entreprises allemandes

9&10 JUILLET N = —

L. . o : . . . . N o
Séminaire n°2 Visite de site industriel n°2 Séminaire n°4

Performance commerciale et : L'innovation comme état
opérationnelle dans un contexte 2eme gagsion de rendez-vous d'esprit pour la croissance
international i business pour les entreprises

. . . : francaises EVENEMENT DE CLOTURE
lére session de rendez-vous business :
pour les entreprises francaises i Connexion day - avec les

* partenaires bavarois

*Les séminaires sont spécifiquement congus pour les dirigeants. Sous certaines conditions et selon la limite des places disponibles, vous pouvez venir accompagné.



“ L'Accelérateur en un mot : gagnant !

Nous avons rencontré des interlocuteurs
extrémement  professionnels qui ont  su
comprendre, analyser et m'apporter des réponses
trés concretes.

L'Accélérateur a été une expérience extrémement
positive qui m'a donnée acces a un réseau
extraordinaire en ltalie, des contacts de tres, trés
grande qualité sur des problématiques identifiées. ¢

Accélérateur Franco-Italien #1

Eric Lebossé De Lannoy, Président d'EMA Pharma | \ ‘



A OUI S'ADRESSE

CE PROGRAMME ?

Vous dirigez une startup ou PME industrielle ou de
services a l'industrie

Vous avez pour ambition de développer votre
entreprise en Allemagne/Baviére et vous disposez de
ressources humaines et financiéres pour conduire ce
projet ?

Et votre entreprise répond aux conditions suivantes :

Un chiffre d'affaires supérieur a 2 M€ ou une levée
de fonds de 2 M€ sur les 2 dernieres années

Plus de 10 collaborateurs
Au moins 3 ans d'existence

CANDIDATEZ DES A PRESENT

AU PROGRAMME !

LE TARIF

2 250€ nr

/ TRIMESTRE

Financé par

EN

MINISTERE

DE LECONOMIE
ET DES FINANCES
Liberté

Egalité

Fravernité

Le colt total du programme est de 18 700€ HT

Ce programme est financé par le Ministére de 'Economie,
des Finances et de I'Industrie a hauteur de 9 700€ HT par
entreprise, soit 51,9 % du co(t total du programme

Le reste a payer par I'entreprise est de 3 000€ HT, avec un
paiement en 4 échéances

bpifrance | s



WEBINAIRE DE PRESENTATION LE 29 JANVIER 2025 : inscrivez-vous
POUR CANDIDATER A 'ACCELERATEUR: cliquez ici

FRENCH-BAVARIAN )

aCCEIerator / Pour toute information complémentaire:

“- Nicolas Etienne
!:5 Manager Accélerateurs

V Tel.: 06783919 85

nicolas.etienne@bpifrance.fr

Bpifrance - 509 584 074 RCS Créteil - 15 novembre 2024 - Document non contractuel


https://app.livestorm.co/bpifrance-france/french-bavarian-accelerator-webinar/live?s=a6ddc061-6ac9-4971-bfd5-d103824c2834&utm_source=plaquette&utm_medium=commerciale&utm_campaign=webinaire#/
https://evenements.bpifrance.fr/accelerateur-franco-bavarois/fr

POUR ALLER PLUS LOIN
VOS COMMUNAUTES

REJOINDRE UN ACCELERATEUR, C'EST
EGALEMENT REJOINDRE LA
COMMUNAUTE DE 5 000 PME ET ETI
ACCELEREES PAR BPIFRANCE

Et développer unréseau solide
d'entrepreneurs ambitieux et
engageés qui ont vécu I'expérience de
I'Accélérateur

LES AUTRES COMMUNAUTES
SOUTENUES PAR BPIFRANCE
REJOIGNEZ-LES!

Le mouvement des acteurs

H]lENEH de lasanté
www.lafrenchcare.fr
CARE
F’ L'étendard de l'industrie francaise
u en mouvement
FAB www.lafrenchfab.fr
EN ,‘ Le mouvement
REPUBLIQUE .
FRANCAISE | francais des startups
e ween  lafrenchtech.com/fr
” Les entreprises engagées
LE dans la transition écologique
Cuu Le Manifeste du Coq Vert


http://www.lafrenchfab.fr/
https://lafrenchtech.com/fr/
https://www.bpifrance.fr/sites/default/files/inline-files/MANIFESTE%20DU%20COQ%20VERT.pdf
http://www.lafrenchcare.fr/
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