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INTRODUCTION

un Accélérateur Afrique ?

Continent en pleine croissance, I'Afrique offre de grandes opportunités pour les
entreprises francgaises. Les secteurs tels que le numérique, les ENR, l'agriculture et les
infrastructures en font une zone idéale pour des partenariats d'innovation et co-
industriels.

Sur le moyen terme, c'est I'explosion démographique qui retient I'attention avec 2
milliards d’habitants a horizon 2050, ce qui entrainera une hausse de la consommation et
des potentiels de marchés exceptionnels pour les entreprises africaines et francgaises.

L’Afrique en quelques chiffres :

Croissance du PIB : 3,4% attendue en 2024 et 3,8% en 2025, d'apres la banque
mondiale

1.4 milliard d'individus répartis dans 54 pays. Le double d'ici 30 ans.

Lazone ZLECAf: zone de libre-échange continentale africaine en pleine
structuration, avec un objectif d'autonomie du continent et une augmentation des
échanges entre 'ensemble des pays du continent.

Une résolution

L'Accélérateur Afrique vous permet de cerner les
opportunités pour vous développer de maniére pérenne
sur I'Afrique subsaharienne et tirer un bénéfice de ces
marcheés a fort potentiel.

Une ambition

Réunir les meilleurs acteurs publics et privés de
laccompagnement des entreprises frangaises en Afrique,
en partenariat avec Business France et le soutien de la
Team France Export, pour vous proposer un programme
complet dedié a votre développement sur la zone.

L'ambition : structurer votre présence sur le continent,
conqueérir de nouveaux marchés et développer votre
réseau local dans un contexte de dynamisme
economique et un contexte géopolitique en constante
transformation




LES OBJECTIFS DE L'ACCELERATEUR AFRIQUE
BOOSTEZ VOTRE BUSINESS EN AFRIQUE

%

&

Définir votre stratégie sur le continent africain

Identifiez quel modele de croissance adopter : Croissance organique ? Croissance externe ? Implantation ? Ancrage local ?

Développer vos opportunités commerciales

Lancez votre développement grace a des études d'opportunités, une prospection ciblée, et des rendez-vous B2B personnalisés selon vos objectifs.

Choisir vos marchés cibles

Orientez-vous vers les pays qui offrent le meilleur couple accessibilité/opportunité et entrez sur des marchés a fort potentiel sur 'ensemble du continent.

Rencontrer vos pairs et I'écosysteme local

Rencontrez vos pairs lors d'événements et missions sur zone, grace au réseau Bpifrance, Business France et aux acteurs de l'accompagnement en
France et en Afrique.



Vos interlocuteurs
UNE EQUIPE DEDIEE A VOTRE PROMOTION
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L'ACCELERATEUR
EN UN CLIN D'OEIL e o @
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LE PROGRAMME
EN UN CLIN DOEIL
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CONSEIL

20 jours de conseil individuels

démarrant par un on-boarding pour cadrer votre
parcours etincluant :

13 jours de mission de conseil stratégique
(incluant 3 jours de suivi personnalisé par votre
Responsable Conseil Bpifrance)

Business France
7 jours d’appui opérationnel sur mesure :

* 4 jours daccompagnement pour prioriservos
marchés ou étudier la bonne stratégie
dapproche d'un marché de votre choix

» 3 jours de suivi post-mission de prospection
individuelle afin de convertiren relations
commerciales pérennes les rendez-vous

réalisés sur place
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FORMATION

2 journées de formation en présentiel avec
Bpifrance Université
« Définirles clés de votre développement en
Afrique

« Séminaire de cloture, bilan et feuille de route
avec un expert

+
2 webinaires thématiques

Pour échangeravec des experts approfondirdes
enjeux pour entreprise

Actualités géopolitiques en Afrique
subsaharienne,

Partenariats Technologiques, d'Innovations et
Industriels avec des sociétés africaines
(programme sous réserve de modification)

MISE EN
RESEAU

2 missions en Afrique

Une mission collective de 4 jours afin de se projeter,
s'inspirer et rencontrer de potentiels partenaires
commerciaux sur un pays ou une zone pré-ciblée et

qualifiée par Business France et

* Une missionindividuelle opérée par Business
France incluant des RDV business qualifiés, la
rencontre des parties prenantes et institutionnels
dans un pays de votre choix

+

Des temps forts de promotion
«  Evénementsde lancement et cloture

* Desmisesenrelationsavec des Accélérés

L'acceésal'écosysteme de , Business France
et des partenaires de la Team France Export



VOTRE CALENDRIER
SUR LES 18 MOIS

bpi (@ Business France
19 & 20 NOVEMBRE : T12025 : 20 NOVEMBRE
Forum Ambition Africa i MISSIONINTERNATIONALE COLLECTIVE Sémi.néire i
& Soirée de lancement i Zoneadéterminer selon le profil de la promotion : etsoirée de cléture

Réalisation en trois temps : i del'Accélérateur

Unejournée de « warm-up » avant la mission
La mission de quelquesjours sur place

Un retour d'expérience post-mission sous un
format table ronde

ONBOARDING + PARCOURS CONSEIL

{ 21 NOVEMBRE 25 MARS : 1JUILET
: Séminaire d'ouverture de ler webinaire ! 2ame webinaire ! Fin du programme et du
I'Accélérateur

parcours individuel

Note: Les séminaires sont congus spécifiquement pour le dirigeant. Sous certaines conditions et dans la limite des places disponibles, il est possible d'étre accompagné. Les dates peuvent étre modifiées au moment
de la validation définitive des partenaires 7



ARTICULATION DU PARCOURS INDIVIDUEL
EN UN CLIN D'OEIL

Durée maximum : 3 mois

A démarrer en paralléle

ou en suivi de la mission

programme et au plus de gonseil Bpifrance (a

tard début décembre terminer pour septembre Aterminer pour
2024 2025 fin mai 2025

Alentrée de
I'entreprise dans le

PRIORISATION
MISSION DE PAYS OU TG

ON BOARDING CONSEIL STRATEGIE INDIVIDUELLE
BPIFRANCE APPROCHE

MARCHE

) ) Aterminer avant le 20
Durée maximum : 6 mois mai 2025

A démarrer des sélection
du consultant (a terminer
pour fin mai 2026)

Accompagnement bpi

- Accompagnement @9 Business France



LA TEAM FRANCE INVEST/EXPORT
EN AFRIQUE SUBSAHARIENNE
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FOCUS CONSEIL : UN ACCOMPAGNEMENT A LA CARTE

DES MISSIONS DE CONSEIL A SELECTIONNER SELON VOS PRIORITES STRATEGIQUES
(#) Business France bpi

= Stratégie
& Questionner votre stratégie

Identifier vos nouveaux leviers de croissance
Décliner et piloter votre stratégie par fonction
Préparer et réussir vos acquisitions

Croitre a travers les crises

/\7‘ Performance commerciale / Etude Approche Marché

Evaluer votre stratégie commerciale actuelle et ses perspectives
Mieux vendre aujourd’hui

Optimiser vos outils marketing et votre branding

Se développer demain : relais de croissance et diversification
Travailler votre pricing

% International / Priorisation pays

ﬂy Clarifier votre stratégie a l'international
Prioriser vos marchés cibles par business
Définir votre business plan détaillé pour 3 pays max
Identifier et engager les partenariats locaux pour 1 pays



RETROUVEZ LES 49 ACCELERES DES PROMOTIONS PRECEDENTES !
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L’ACCELERATEUR VU PAR LES ACCELERES .I. E A
FRAN

RCIA

Président d’ALMA PRO
Ambassadeur Team France Export
Accelérateur Croissance Auvergne-Rhéne-Alpes 3
Acceélérateur Afrique 3

A

— EXPORT

g
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Le retour d'expérience que je peux faire par rapport au
programme Accélérateur Afrique est que nous ne sommes pas tout
seul. Nous sommes accompagnés par Bpifrance et Business France
dans le cadre de la Team France Export et aussi par des
interlocuteurs locaux lors de nos déplacements. Nous sommes dans
ce programme parmi des entreprises qui ont comme nous du
business en Afrique et qui vont en faire d'avantage. Nous sommes
dans une communauté de chefs d’entreprises qui collaborent, qui
s'‘échangent des tuyaux, ce qui est toujours sympa. ’ ’



LES BENEFICES D'UN ACCELERATEUR

8,7/10

est la note de satisfaction globale du programme Accélérateur Afrique
LE TOP 3 DES CHANTIERS DE TRAVAIL ENGAGES PAR LES ACCELERES LORS DE LEUR PROGRAMME :

A (1002 & A

ont fait evoluer ont renforcé leur ont pu affiner leur

leur stratégie démarche commerciale stratégie de

globale développement en
Afrique

o DE CHIFFRE D'AFFAIRES EXPORT o DE CHIFFRE D'AFFAIRES EXPORT
+ réalisés durant la période du + EN AFRIQUE durant la période du
o programme O programme

Source : Bilan de cloture Accélérateur Afrique 2 13



Financé

A QUI S’ADRESSE T EN

GOUVERNEMENT
CE PROGRAMME ? Liberté

Egalité »

Vous dirigez PME ou une ETI et vous souhaitez étendre Fraternite

votre présence sur le territoire africain ?

Et votre entreprise respecte les conditions suivantes :

Un chiffre d'affaires supérieur a5 M€ LE TARIF

Plus de 10 collaborateurs

Aumoins 3 ans d'existence Le codt total du programme est de 48 300€ HT

Ayant deja une Tére expérience du continent africain Ce programme est co-financé par le Ministére de 'Economie, des Finances et de la
Souveraineté industrielle et numérique et le Ministere de 'Europe et des Affaires
étrangeres, viale plan «Osez I'export», a hauteur de 33 300€ HT par entreprise, soit
69% du colt total du programme.

i
Le reste a charge total pour I'entreprise est de: ]5 000€ HT

Souhaitant structurer une stratégie pour le moyen/
long-terme de votre société.

Vous avez la main sur les orientations stratégiques et les
décisions d'investissement de votre entreprise ?

Vous étes motivé, doté d'ambition pour votre entreprise,
prét a challenger et a étre challengé ?

CANDIDATEZ DES A PRESENT

AU I RO G RA" " E () *Les frais de déplacement du consultant ne sont pas compris dans le reste a charge de I'entreprise

Le reste a charge se décompose en deux factures: une de 8 200 EUR HT par Bpifrance et une facture de
6 800 EUR HT par Business France

14




accelerateur
AFRIQUE

4° PROMOTION

POUR CANDIDATER A L'ACCELERATEUR : cliquez ici

Pour tout renseignement complémentaire, prenez contact avec:

Kevin Thouément

Chef de Programme Accélérateur Afrique
Tél. : +33(0)6 3020 86 15
kevin.thouement@bpifrance.fr

Bénédicte MOREAUX

Chargée de coordination
Tél. : +33(0)76163 33 21
benedicte.moreaux@businessfrance.fr

Bpifrance - 509 584 074 RCS Créteil - 10 juin 2024 - Document non contractuel


https://evenements.bpifrance.fr/accelerateur-afrique-4/registration/register
mailto:kevin.thouement@bpifrance.fr
mailto:Benedicte.moreaux@businessfrance.fr

ENGAGEZ UN JEUNE TALENT

A l'international

VIE,

Le Volontariat International en Entreprise (V.I.E.) est un dispositif soutenu par I'Etat et
porté par Business France pour l'internationalisation des entreprises francaises : start-up,
PME, ETI, grands comptes.

LA SOLUTION RH POUR VOTRE DEVELOPPEMENT INTERNATIONAL :

Les Candidats :

- Jeunesfrancais ou européens, agés de 18 a 28 ans

- Versement mensuel d'une indemnité (montant lié¢ au pays d'affectation)
- Gestiondéléguée a Business France

Les aides financiéeres applicables :

- Exonération de charges sociales en France
- Subventionsrégionales

- Assurance prospection de Bpifrance

Le V.LE. pour tous :

- Jeune talent titulaire d'un dipléme jusqu'a Bac+3

- ourésidant en quartier prioritaire de la politique de la ville (QPV)
- Aidefinanciere de 4 500 €

France 2030 Export et French Tech 2030 :

- Prise en charge du coGt du V.I.E a hauteur de 24 000 € (1500 €/mois pendant 16 mois)

- Aideahauteurde 50 % sur I'appui au recrutement, les structures dhébergement chezles
prestataires référencés(10 K€ max sur les prestations ancrages) et le coaching du VIE

Pour en savoir plus :
V.LE : la solution RH de mobilité internationale pour I'export - Business France

En France

Vous souhaitez détecter et attirer les meilleurs talents parmiles jeunes
diplomés et les étudiants ?

Bpifrance vous épaule avec le Volontariat Territorial en Entreprise (VTE).
Le dispositif vous permet de bénéficier d'une aide financiéere sur le
recrutement

d'un jeune talent a travers 3 subventions :

/ Le VTE Vert permet de bénéficier d'une aide de 8 000 €
VTE pour le recrutement d'un jeune talent sur des missions internes

/ de transition énergétique et écologique.

des territoires de bénéficier d'une subvention de 4 000 €

_!-—" pour le recrutement d'un jeune talent.

.—‘r Le VTE Territoires d'Industrie permet aux entreprises industrielles

™m

m

de 12 000€ au recrutement d'un jeune sur un nouveau projet

VT Le VTE Export permet aux entreprises de bénéficier d'une aide
— export.

Pour en savoir plus, rendez-vous sur :
www.vte-france.fr ou contactez
aidevte@bpifrance.fr

16


http://www.vte-france.fr/
mailto:aidevte@bpifrance.fr
https://www.businessfrance.fr/vie

POUR ALLER PLUS LOIN
VOS COMMUNAUTES

TEAM

FRANCE

—— EXPORT—

Consultez le Programme France Export

Sur le site de la TEAM France EXPORT avec le
deétail de toutes les missions internationales et
des dernieres opportunités business émises
par des donneurs dordres étranger

www.teamfrance-export.fr/

Candidatez au dispositif
FRANCE 2030 EXPORT

Emmener 1 000 lauréats de France 2030 et
French Tech 2030 a l'international

www.teamfrance-export.fr/page/france-2030-export

o MOCELE REJOINDRE UN ACCELERATEUR,
& O S\ C’EST AUSSI REJOINDRE LA COMMUNAUTE DES
) A || 5000PMEETETI ACCELEREES PAR BPIFRANCE
Ge N Et développer un réseau solide d'entrepreneurs ambitieux,
4>"/"'n"r‘ L b«\ﬁ"\ ert1gagés Stpsolidaires qui ont vécu I’;[exppérience Accélérateur.

FRENCH

FRENCH

Touch

LES AUTRES COMMUNAUTES PORTEES PAR BPIFRANCE

Rejoignezl'une d'entre elles'!

L'étendard de I'industrie
francaise

en mouvement
www.lafrenchfab.fr

Le mouvement
de la création
francaise
la-frenchtouch.fr

Les entreprises engagees
dans la transition
ecologique

Le Manifeste du Coq Vert

Le mouvement des
acteurs

de la santé
www.lafrenchcare.fr

17


http://www.lafrenchfab.fr/
https://www.bpifrance.fr/sites/default/files/inline-files/MANIFESTE%20DU%20COQ%20VERT.pdf
https://la-frenchtouch.fr/
http://www.lafrenchcare.fr/
https://www.teamfrance-export.fr/page/france-2030-export
http://www.teamfrance-export.fr/
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